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Die SoftENGINE ERP bietet eine Vielzahl neuer Funktionen & Module, die as-
sistentengeführt Prozesslogiken transparent gestalten und Bediener so durch 
ggf. komplexe Abläufe führen, um zu den gewünschten Ergebnissen zu kom-
men.

Vom BPM-Modul bis hin zur ZUGFeRD Rechnung - Neuheiten, die das Arbei-
ten noch bedienerfreundlicher, zukunftssicherer und dauerhaft werthaltiger 
gestalten.

Heute im Fokus: Die Verkaufschancen



Die Verkaufschancen stellen einkomplettes System zur Unterstützung Ihrer 
Vertriebsaktivitäten dar. Die Vertriebs-Unterstützung beginnt bei der Kunden-
Kauf-Analyse, um Chancen zu erkennen und führt über verschiedene Stufen 
bis hin zur Belegerstellung. Dabei wird der gesamte Prozess durch vielfältige 
Werkzeuge unterstützt.

Für Geschäftsführung und Vertrieb

▪ Erkennen Sie mögliche Verkaufschancen durch Analyse von Kunden und 
    Ihren Käufen

▪ Organisieren Sie Ihre vertrieblichen Vorhaben mit Kampagnen

▪ Steuern und Planen Sie Ihren Vertrieb mit Vertriebsaktivitäten

▪ Unterstützen Sie die tägliche Arbeit im Vertrieb durch einfach filterbare
    Verkaufschancen/Wiedervorlagen

▪ Integrieren Sie die Vertriebsaktivitäten mit PAN in Ihre Unternehmensorga-
    nisation

▪ Untersetzen Sie die Vertriebsaktivitäten durch einzelne Arbeitsschritte und 
    Aufgaben, die im Team abgearbeitet werden

▪ Behalten Sie mit grafischen Darstellungen der Verkaufschancen den 
    Überblick und planen Sie Ihren Vertriebserfolg

https://wiki.softengine.de/28685/

Verkaufschancen
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